



ДОГОВОР №___
 об участии в партнерской программе
БИЗАПС

 г. Москва                                                                                        «____»____________ 202_ г.

Общество с ограниченной ответственностью «БИЗАПС» в лице Генерального директора Усова Александра Владимировича, действующего на основании Устава, именуемое в дальнейшем «Компания», с одной стороны, и
______________________________________________ «_____________________» в лице _______________________________, действующего на основании ______________,   именуемое в дальнейшем «Партнер», с другой стороны,
совместно именуемые в дальнейшем «Стороны», заключили настоящий договор об участии в партнерской программе БИЗАПС (далее – договор) о нижеследующем:

1. Термины и определения 		

	№ п/п
	Наименование термина
	Описание термина

	1.1.
	Клиент
	юридическое лицо/индивидуальный предприниматель/физическое лицо, приобретающее Продукты Компании;

	1.2.
	Отчетный период
	1 (один) календарный месяц;

	1.3.
	Партнер
	лицо, ставшее участником Партнерской программы и осуществляющее привлечение Клиентов; 

	1.4.
	Партнерская программа
	программа взаимодействия Компании и Партнера, направленная на привлечение Партнером Клиентов;

	1.5.
	Партнерское вознаграждение
	сумма вознаграждения, получаемая Партнером за привлечение Клиентов в рамках Партнерской программы;

	1.6.
	Продукты Компании
	собственное ПО, стороннее ПО, услуги, работы, оказываемые Компанией Клиентам;

	1.7.
	Работы/услуги Компании
	работы/услуги в сфере информационных технологий, консалтинга, в т.ч. создание роботов, написание программных (компьютерных) кодов, разработка, доработка программного обеспечения, письменные и устные консультации и т.п.;

	1.8.
	Рекомендованная цена
	установленная Компанией стоимость собственного ПО, размещенная на Сайте продукта;

	1.9.
	Сайт Компании
	веб-сайт Компании, расположенный в информационно-телекоммуникационной сети Интернет по адресу: https://biz-apps.ru/;

	1.10.
	Сайт Партнера
	веб-сайт Партнера, информация о котором размещена в Списке Партнеров на сайте Компании;

	1.11.
	Сайт продукта
	веб-сайт Компании, на котором размещена информация о собственном ПО: 
· для «Программа для роботизированной автоматизации процессов «Rbot» – https://rbot-rpa.com/;
для «Сервис управленческого учета «Галочка» – https://galochka.ru/;

	1.12.
	Список Партнеров
	Перечень информации о Партнерах Компании, размещенный в информационно-телекоммуникационной сети Интернет по адресу: https://rbot-rpa.com/partners/;

	1.13.
	Собственное ПО
	· программное обеспечение: «Программа для роботизированной автоматизации процессов «Rbot», зарегистрировано 21.12.2020 г. в Реестре программ для ЭВМ, свидетельство Федеральной службы по интеллектуальной собственности о государственной регистрации программы для ЭВМ №2020667192, внесено в единый реестр российских программ для электронных вычислительных машин и баз данных 17.05.2021 г., регистрационный номер 10569, 
· программное обеспечение: Сервис управленческого учета «Галочка», зарегистрировано 11.08.2020 г. в Реестре программ для ЭВМ, свидетельство Федеральной службы по интеллектуальной собственности о государственной регистрации программы для ЭВМ №2020619119, внесено в единый реестр российских программ для электронных вычислительных машин и баз данных 30.06.2021 г., регистрационный номер  №10938,
· иное программное обеспечение, права на которое будут зарегистрированы за Компанией;

	1.14.
	Стороннее ПО
	программное обеспечение других правообладателей, право на распространение которого получено Компанией.



2.  Предмет договора

2.1. Партнер в рамках участия в Партнерской программе обязуется оказывать Компании услуги по привлечению Клиентов, а Компания обязуется выплачивать Партнеру Партнерское вознаграждение в порядке и размере, определенном настоящим договором.

3.Участие в Партнерской программе

3.1. Партнерская программа включает в себя следующие виды участия: 

	№ п/п
	Вид участия в Партнерской программе
	Порядок участия в Партнерской программе
	Порядок привлечения Партнером Клиентов

	3.1.1.
	Партнерская продажа ПО
	· Заключение между Партнером и Компанией лицензионного договора (однократно);
· Согласование между Партнером и Компанией условий привлечения конкретного Клиента по форме Спецификации (приложение №2 к настоящему договору)
	Заключение между Партнером и Клиентом сублицензионного договора.
Клиент считается привлеченным Партнером с момента передачи Компанией Партнеру ключей активации лицензий в соответствии с условиями конкретной спецификации

	3.1.2.
	Прямая продажа ПО
	Согласование между Партнером и Компанией условий привлечения конкретного Клиента по форме Спецификации (приложение №2 к настоящему договору)
	Заключение между Компанией и Клиентом лицензионного договора (на передачу прав на собственное ПО) или сублицензионного договора (на передачу прав на стороннее ПО).
Клиент считается привлеченным с момента получения Компанией от Клиента оплаты по заключенному между ними лицензионному/сублицензионному договору 

	3.1.3.
	Оказание услуг/выполнение работ (работы/услуги)
	Направление Партнером Компании Заявки (работы/услуги) по форме приложения №3 к настоящему договору, содержащей информацию о Клиенте и описании необходимой ему работы/услуги 
	Заключение между Компанией и Клиентом договора возмездного оказания услуг/выполнения работ.
Клиент считается привлеченным с момента получения Компанией от Клиента оплаты по заключенному между ними договору возмездного оказания услуг/выполнения работ



3.2. Партнер вправе участвовать в Партнерской программе на основании одного или нескольких видов участия, поименованных в п.3.1. настоящего договора.
3.3. Партнер считается участвующим в Партнерской программе с момента размещения Компанией на своем Сайте информации о Партнере, предоставленной Партнером в форме анкеты Партнера (Приложение №1 к настоящему договору).
3.4. Для привлечения Клиентов по п.3.1.1. настоящего договора необходимо заключение между Компанией и Партнером лицензионного договора.
Дальнейшее привлечение клиентов осуществляется на основании:
· спецификаций, оформленных по форме приложения №2 к настоящему договору для каждого конкретного Клиента;
· заключаемых между Партнером и Клиентом сублицензионных договоров.
3.5. Для привлечения Клиентов по п.3.1.2. настоящего договора, Стороны оформляют спецификации по форме приложения №2 к настоящему договору для каждого конкретного Клиента.
3.6. Для привлечения Клиентов по п.3.1.3. настоящего договора Стороны оформляют заявки по форме приложения №3 к настоящему договору для каждого конкретного Клиента.
3.7. Партнер самостоятельно определяет количество привлекаемых клиентов за отчетный период.
4. Права и обязанности сторон

4.1. Компания обязуется: 					 				4.1.1.  Разместить информацию о Партнере в Списке Партнеров в течение 7 (Семь) дней с даты получения заполненной Анкеты Партнера, оформленной по форме приложения №1 к настоящему договору;
4.1.2. Предоставить Партнеру достоверную информацию, включая рекламные материалы, о Продуктах Компании, условиях и порядке их использования, обучающие материалы, а также любую иную информацию, необходимую для ознакомления Партнера с Продуктами Компании и привлечения Партнером Клиентов; 
4.1.3. Обеспечивать своевременный и достоверный учет привлеченных Партнером Клиентов;
4.1.4. Выплачивать Партнеру Партнерское вознаграждение в порядки и сроки, установленные настоящим договором;	 	
4.2. Компания вправе:
4.2.1. Приостановить выполнение условий настоящего договора в случае нарушения Партнером его условий и/или приостановить уплату Партнерского вознаграждения, в случае нарушения действующего законодательства Российской Федерации и/или положений настоящего договора, до момента полного устранения Партнером соответствующих нарушений.
При приостановлении выполнения условий настоящего договора и/или приостановлении уплаты Партнерского вознаграждения по причинам, указанным в настоящем пункте, Партнеру отправляется письменное уведомление. 		 		4.2.2.  Производить ремонтные и профилактические работы собственного ПО, предварительно уведомив Партнера за 1 (Один) рабочий день до даты проведения соответствующих работ;
4.2.3.  Обрабатывать персональные и иные данные, предоставленные Партнером, в целях исполнения настоящего договора и разрешения претензий по настоящему договору;
4.2.4. Использовать в рекламных материалах, размещать на Сайте Компании фирменное наименование, логотипы, товарные знаки, принадлежащие Партнеру.
4.3. Партнер обязуется:
4.3.1.  В течение 3 (Трех) календарных дней с момента заключения настоящего договора предоставить Компании информацию о себе путем заполнения Анкеты Партнера, оформленной по форме приложения 1 к настоящему договору;
4.3.2. Своевременно и качественно оказывать Компании услуги, указанные в настоящем договоре;
4.3.3.  Предоставлять Клиенту достоверную информацию о Продуктах Компании, условиях и порядке его использования, а также любую иную информацию в соответствии с условиями настоящего договора;
4.3.4.  Никаким образом не распространять информацию, прямо и косвенно компрометирующую Компанию и/или Продукты Компании, наносящую вред деловой репутации Компании, а также любую иную информацию, которая снижает (умаляет) потребительские качества Продуктов Компании и иным образом может привести к снижению прибыли Компании;
4.3.5.  Использовать информацию, предоставленную Компанией в рамках исполнения настоящего договора, только в целях исполнения своих обязательств по настоящему договору;
4.3.6.  Соблюдать авторские и исключительные права Компании на Продукты Компании, все материалы и любые формы информации, представленные Компанией и используемые Партнером в целях исполнения настоящего договора;	 
4.3.7. Использовать только законные способы поиска и привлечения Клиентов, не вносить изменения в тексты сублицензионных договоров, заключаемых между Партнером и Клиентом по п.3.1.1. настоящего договора;
4.3.8. Извещать Компанию обо всех обстоятельствах, затрудняющих или делающих невозможным исполнение своих обязательств по настоящему договору незамедлительно, но не позднее 5 (пяти) рабочих дней с момента их возникновения.	
4.4. Партнер вправе:
		4.4.1.  Получать Партнерское вознаграждение в порядке и сроки, предусмотренные настоящим договором;
		4.4.2. Самостоятельно определять порядок привлечения Клиентов по настоящему договору;			 	
4.4.3. Использовать в рекламных материалах, созданных исключительно от своего имени, фирменное наименование и товарные знаки, принадлежащие Компании, в любых его написаниях (кириллица, латиница), в том числе информацию о Продуктах. Такое использование не должно вводить в заблуждение потребителей рекламы относительно прав, предоставленных Партнеру в рамках Партнерской программы. Не допускается использовать в названиях доменов наименование Компании, товарные знаки и наименования «Галочка», «Galochka», «Р.бот», «R.bot» (в любых написаниях). Использование в иных целях наименования Компании, обозначений «Галочка», «Galochka», «Р.бот», «R.bot», а также образованных на их основе слов и/или словосочетаний, модификация знаков и логотипов Компании осуществляется исключительно с письменного согласия Компании. Если у Партнера возникают сомнения, соответствует ли его реклама перечисленным правилам, необходимо предварительно согласовать публикуемую информацию с Компанией.
4.4.4. Для привлечения Клиентов Партнеры могут принимать участие в обучающих курсах, семинарах, выставках, проводимых Компанией.

5. Гарантии и заверения

		5.1. Компания гарантирует Партнеру:
5.1.1. незаключение Компанией с Клиентом, привлеченным Партнером по настоящему договору, прямых договоров в течение 3 (Три) месяцев с момента получения Компанией от Партнера информации о Клиенте (при виде участия, поименованном в п.3.1.1. настоящего договора);
5.1.2. гарантийную поддержку Партнеров и Клиентов. 
При возникновении вопросов о Продуктах Компании Партнер или Клиент может обратиться в службу поддержки:
Служба поддержки продуктов ООО «БИЗАПС»
+7 (495) 150-31-07
e-mail: support@biz-apps.ru
5.1.3. работоспособность собственного ПО при условии его эксплуатации на оборудовании, соответствующем техническим требованиям, изложенным на Сайте продукта, отсутствия несанкционированного вмешательства в работу ПО;
5.1.4. наличие исключительных прав на собственное ПО, прав на распространение стороннего ПО; 
5.1.5. что на дату заключения настоящего договора обладает правоспособностью и является действующим юридическим лицом, зарегистрированным на территории Российской Федерации;
5.1.6. что на дату заключения настоящего договора Компанией или в отношении Компании не инициирована процедура банкротства, Компания не находится в стадии добровольной или принудительной ликвидации.
5.2. Партнер гарантирует:
5.2.1. продажу Продуктов по рекомендуемой Компанией стоимости;
5.2.2. что собственное ПО будет использоваться в пределах, предусмотренных лицензионным договором, исключительно в законных целях; 
5.2.3. что на дату заключения настоящего договора Партнер и его уполномоченные лица имеют право и полномочия на его заключение;
5.2.4. что на дату заключения настоящего договора обладает правоспособностью и/или дееспособностью (для физических лиц);
5.2.5. что на дату заключения настоящего договора Партнером либо в отношении Партнера не инициирована процедура банкротства, Партнер не находится в стадии добровольной или принудительной ликвидации.
6. Вознаграждение Партнера и порядок его выплаты

6.1. В зависимости от Продукта, который приобретается Клиентом на основании Партнерской программы, вознаграждение Партнера может представлять собой:
· скидку, предоставляемую Компанией при приобретении Партнером Продукта;
· денежные средства, выплачиваемые Компанией Партнеру за привлечение Клиента.
6.2. За привлечение Клиентов по п.3.1.1. договора Сторонами в качестве вознаграждения устанавливается скидка в размере от 10 (Десять) до 40% (Сорок) процентов от рекомендованной цены собственного ПО. Конкретный размер скидки определяется Сторонами в спецификации, оформляемой по каждому конкретному Клиенту по форме Приложения №4 к настоящему договору. Операции по реализации прав на использование программного обеспечения, осуществляемые на основании лицензионного договора, освобождены от НДС (пп.26 п.2 ст.149 НК РФ).
6.3. За привлечение Клиентов по п.3.1.2. договора вознаграждение Партнера составляет от 10 (Десять) до 40% (Сорок) процентов от суммы, фактически выплаченной Компании привлеченным Клиентом по заключенному между ними договору. 
Указанное вознаграждение выплачивается Компанией Партнеру единовременно по всем привлеченным за отчетный период по п.3.1.2. договора Клиентам, не позднее 15 (Пятнадцать) числа месяца, следующего за отчетным периодом.
 6.4. За привлечение Клиентов по п.3.1.3. договора вознаграждение Партнера составляет 10 (Десять) процентов от суммы, фактически выплаченной Компании привлеченным Клиентом по заключенному между ними договору. 
Указанное вознаграждение выплачивается Компанией Партнеру единовременно по всем привлеченным за отчетный период по п.3.1.3. договора Клиентам, не позднее 15 (Пятнадцать) числа месяца, следующего за отчетным периодом.
6.5. Вознаграждение, поименованное в пунктах 6.3. и 6.4. настоящего договора, облагается или не облагается НДС в зависимости от применяемой Партнером системы налогообложения.  

7. Обстоятельства непреодолимой силы

		7.1. Стороны освобождаются от ответственности за полное или частичное неисполнение обязательств по договору, если такое неисполнение явится следствием действия непреодолимой силы, т.е. чрезвычайных и непредотвратимых при данных условиях обстоятельств, а именно: стихийных бедствий (наводнение, пожар, землетрясение и т.п.), социальных конфликтов (общенациональные забастовки, гражданские войн, массовые беспорядки и т.п.), пандемии и других, независящих от Сторон обстоятельств.
		7.2. Сторона, для которой создалась невозможность выполнения условий настоящего договора, должна письменно известить другую Сторону о наступлении и прекращении обстоятельств, препятствующих выполнению условий договора, в срок не позднее 5 (Пять) дней с момента возникновения обстоятельств непреодолимой силы.
		7.3. Надлежащим доказательством наличия указанных выше обстоятельств будут служить документы соответствующих компетентных органов и/или организаций.
		7.4. Если Сторона не сообщит о наступлении обстоятельств непреодолимой силы в указанный в настоящем разделе срок, она лишается права ссылаться на них, разве что само такое обстоятельство препятствовало отправлению такого сообщения.
		7.5. Наступление обстоятельств непреодолимой силы, при условии уведомления об этом одной Стороной другой Стороны надлежащим образом, продлевает срок исполнения договорных обязательств на период, который в целом соответствует сроку действия наступившего обстоятельства и разумному сроку для его устранения.
		7.6. Если невозможность исполнения Сторонами обязательств по договору будет длиться свыше 2 (Два) месяцев, Стороны вправе отказаться от исполнения и расторгнуть настоящий договор с последующим проведением взаиморасчетов без обязанности по возмещению возможных убытков.

8. Конфиденциальность

8.1. Стороны обязаны обеспечивать сохранность конфиденциальной информации, полученной в рамках выполнения обязательств по договору.
8.2. Каждая из Сторон принимает на себя обязательство никакими способами не разглашать (делать доступной любым третьим лицам) конфиденциальную информацию другой стороны, к которой она получила доступ при заключении настоящего договора и в ходе исполнения настоящего договора и/или в отношении которой был введен режим коммерческой тайны в соответствии с действующим законодательством. Исключение составляют случаи наличия у третьих лиц полномочий на получение конфиденциальной информации в силу прямого указания закона, либо случаев, когда другая сторона в письменной форме дала согласие на предоставление сведений, составляющих коммерческую тайну этой Стороны, третьим лицам.
            8.3. Обязательства по соблюдению условий конфиденциальности действительно в течение срока действия договора и 3 (Три) лет после его окончания/прекращения, если иное не оговорено Сторонами отдельно.

9. Документооборот

             9.1. Настоящим Стороны пришли к соглашению о том, что в рамках исполнения настоящего договора Стороны осуществляют обмен документами в электронной форме.
             9.2. Обмен документами в электронной форме осуществляется:
		9.2.1. через операторов электронного документооборота (Такском, Контур, Сбис, Калуга Астрал и т.п.);
		9.2.2. посредством электронной почты (путем пересылки электронных образов документов по адресам электронной почты, поименованным в разделе 15 настоящего договора).
		9.3. В случае невозможности по техническим или иным причинам обмена документами в порядке, определенном в пунктах 9.2.1, 9.2.2. настоящего договора, Стороны осуществляют обмен документами на бумажных носителях.
		9.4. Стороны признают, что вся переписка, осуществляемая сторонами посредством электронной почты, имеет доказательственную силу и может использоваться в качестве письменного доказательства при разрешении возникающих споров. 
		В случае использования в качестве обмена документами адресов электронной почты, стороны подтверждают, что доступ к электронным почтовым ящикам имеют только они сами или надлежащим образом уполномоченные ими лица.
		Достаточным подтверждением направления электронного сообщения по электронной почте является копия исходящего сообщения с указанием адресата, даты и времени отправления сообщения, а также лица, отправившего сообщение. Принимая во внимание, что электронный отчет «уведомление о прочтении» регулируется получателем сообщения вручную, наличие такого отчета не является обязательным.
		Отправленные в соответствии с настоящим пунктом документы считаются полученными в день отправки по электронной почте, если письмо было направлено в рабочий день до 18:00, либо в первый рабочий день, следующий за днём его отправки, если письмо было отправлено/размещено после 18:00.
	
10. Ответственность сторон

		10.1. За неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательств по договору Стороны несут ответственность в соответствии с договором и действующим законодательством РФ.
		10.2. В случае нарушения Компанией сроков оплаты вознаграждения по настоящему договору, Партнер вправе требовать от Компании оплаты неустойки в размере 0,01 % (Ноль целых одна сотая процента) от размера вознаграждения, не оплаченного в срок, за каждый день просрочки, но не более 10 % (Десять процентов). Неустойка начисляется и выплачивается по письменному требованию Партнера.
		10.3. В случае нарушения Партнером условий привлечения Клиентов, предусмотренных настоящим договором, и/или привлечения Клиентов с нарушением положений действующего законодательства РФ, Партнер обязан возместить Компании штраф в размере 1000000,00 (Один миллион) рублей, а также возместить понесенные ею убытки (прямой действительный ущерб и упущенную выгоду).

11. Разрешение споров

		11.1. В случае возникновения разногласий Стороны примут все меры для их разрешения путем переговоров. Претензионный порядок разрешения споров для Сторон обязателен, срок ответа на претензию – 15 (Пятнадцать) дней с момента её направления.
		11.2. При невозможности разрешения споров путем переговоров споры разрешаются в судебном порядке в Арбитражном суде г. Москвы. 

12. Срок действия договора

             12.1. Настоящий Договор вступает в силу с момента его подписания Сторонами и заключается на неопределенный срок. 

13. Расторжение договора

		13.1. Настоящий договор может быть изменен, дополнен или расторгнут по соглашению Сторон либо по иным основаниям, установленным действующим законодательством Российской Федерации.
		13.2. Партнер вправе отказаться от исполнения обязательств по настоящему договору и расторгнуть настоящий договор в одностороннем порядке, письменно уведомив об этом Компанию не менее чем за 15 (пятнадцать) дней до предполагаемой даты расторжения договора. 
		13.3. Компания вправе отказаться от исполнения обязательств по настоящему договору и в одностороннем порядке расторгнуть настоящий договор, письменно уведомив об этом Партнера не позднее чем за 15 (пятнадцать) дней до предполагаемой даты расторжения договора.

14. Заключительные положения

14.1.  Настоящий договор может быть заключен следующими способами:
· путем обмена Сторонами подписанными электронной подписью уполномоченного лица экземплярами договора через операторов электронного документооборота (Такском, Контур, Сбис, Калуга Астрал и т.п.) (предпочтительный способ);
· путем его подписания уполномоченными представителями Сторон на бумажных носителях в количестве экземпляров, равном числу сторон;
· посредством обмена собственноручно подписанными уполномоченными представителями каждой Стороны электронными образами настоящего договора по адресам электронной почты, поименованным в разделе 15 настоящего договора;
· путем обмена собственноручно подписанными уполномоченными представителями каждой Стороны бумажными экземплярами договора, посредством почтовой (заказным письмом с уведомлением и/или описью вложения) или курьерской связи по адресам, поименованным в разделе 15 настоящего договора.	
		14.2. Все изменения и дополнения к договору действительны лишь в том случае, если они совершены в письменной форме и подписаны в порядке, определенном в п.14.1. настоящего договора.
		14.3. Стороны признают юридически значимыми документами настоящий договор, все приложения и дополнения к нему, составленные в письменном виде, подписанные уполномоченными представителями Сторон и переданные друг другу в порядке, определенном настоящим разделом.
		14.4. Все письма, уведомления, извещения и иные сообщения (далее – сообщения) направляются Сторонами друг другу в письменной форме по адресам, указанным в разделе 15 настоящего договора, в порядке, определенном разделом 9 настоящего договора. 
		14.5. В случае направления одной из Сторон сообщений на бумажных носителях, сообщение считается полученным другой Стороной с момента, обозначенного в уведомлении о вручении/уведомлении о невозможности вручения, а в случае использования электронных форм документов – с момента отправки инициирующей Стороной электронной формы документа.
		14.6. Стороны обязаны информировать друг друга об изменении своего места нахождения и банковских реквизитов в течение 5 (Пять) рабочих дней с момента изменения указанных данных путем направления сообщения в порядке, определенном в настоящем разделе. В случае неисполнения Стороной данной обязанности она принимает на себя ответственность за все негативные последствия, возникшие по причине такого неуведомления. 

15. Адреса и банковские реквизиты сторон

	Компания:
	Партнер: 

	Общество с ограниченной ответственностью «БИЗАПС»
	____________________________

	Адрес места нахождения: 
121596, г. Москва, ул. Горбунова, д. 2, стр. 3, э. 9, пом. II, ком. 52, оф.7
	Адрес места нахождения: 
___________________________________

	Фактический (почтовый) адрес: 
РФ, 117105, Москва, Варшавское ш., д. 1, стр. 17, офис В-307
	Фактический (почтовый) адрес: 
___________________________________

	ИНН/КПП: 7731475330/773101001
р/с №: 40702810800290002872 
в «БАНК УРАЛСИБ» (ПАО)
	ИНН/КПП: __________/_________
р/с №: _______________________________
в _______________

	к/с №: 30101810100000000787
	к/с №: _______________________________

	БИК: 044525787
	БИК: _________

	Тел.: +7 (495) 150-31-07
	Тел.: +7 ___ _______

	Электронная почта: info@biz-apps.ru
	Электронная почта: _________________

	
Генеральный директор

___________________/А.В. Усов/
М.П.
	
Генеральный директор

___________________/_______________/
М.П.




















Приложение №1
к договору
об участии в партнерской программе
№___ от ______
 
АНКЕТА ПАРТНЕРА 
(форма)
1. Сведения о Партнере:

	Полное наименование
	

	Сокращенное наименование
	

	ОГРН
	

	ИНН/КПП
	

	Адрес местонахождения
	

	Фактический адрес
	

	Генеральный директор (ФИО)
	

	Телефон
	

	Адрес электронной почты
	

	Описание компании (Партнера)
	

	Логотип Партнера
	

	Адрес сайта в информационно-телекоммуникационной сети Интернет
	

	Контактное лицо (ФИО, должность, е-мейл, телефон)
	

	Планируемый вид участия в Партнерской программе
	



2. Направляя настоящую Анкету Партнера в адрес Компании, Партнер предоставляет свое согласие на обработку персональных и иных данных, указанных в настоящей Анкете, а также дает свое согласие на размещение информации о Партнере в Списке Партнеров на Сайте Компании. 

_________________________ /____________________/

«___» ________202__ г.
___________________________________________________________
Форму Анкеты Партнера утверждаем:

	Компания:

	Партнер:

	Генеральный директор
	__________________

	
________________ /А.В. Усов/
	
________________ /_________________/

	М.П.
	М.П.



Приложение №2
к договору
об участии в партнерской программе
№___ от ______
СПЕЦИФИКАЦИЯ №___ от ______
(форма)
(для Клиентов, привлекаемых по сублицензионным  
или прямым лицензионным договорам на ПО)
Партнер: ___________________________________________________________________
	1
	Наименование клиента (полное в соответствии с учредительными документами) 
	

	2
	ОГРН Клиента
	

	3
	ИНН/КПП Клиента
	

	4
	Адрес местонахождения Клиента
	

	5
	Фактический адрес Клиента
	

	6
	Генеральный директор Клиента (ФИО) 
	

	7
	Контактное лицо Клиента (ФИО, должность, е-мейл, телефон)
	

	8
	Телефон Клиента
	

	9
	Адрес электронной почты Клиента
	

	10
	Вид участия в Партнерской программе (пункт 3.1.1. или пункт 3.1.2. договора)
	

	11
	Наименование приобретаемого продукта (наименование ПО)
	

	12
	Вид приобретаемых лицензий (если применимо)
	

	13
	Количество лицензий, шт.
	

	14
	Срок действия лицензий, мес.
	

	15
	Скидка, %
	

	16
	Стоимость приобретаемых лицензий (итого), руб. (для пункта 3.1.1. договора)
	


___________________________________________________________
Форму Спецификации утверждаем:

	Компания:

	Партнер:

	Генеральный директор
	_____________________

	
________________ /А.В. Усов/
	
________________ /______________/

	М.П.
	М.П.



Приложение №3
к договору
об участии в партнерской программе
№___ от ______


ЗАЯВКА №___ от _____
(форма)
(для клиентов, привлекаемых на работы/услуги)

Партнер: ___________________________________________________________________

	1
	Наименование клиента (полное в соответствии с учредительными документами) 
	

	2
	ОГРН Клиента
	

	3
	ИНН/КПП Клиента
	

	4
	Адрес местонахождения Клиента
	

	5
	Фактический адрес Клиента
	

	6
	Генеральный директор Клиента (ФИО) 
	

	7
	Контактное лицо Клиента (ФИО, должность, е-мейл, телефон)
	

	8
	Телефон Клиента
	

	9
	Адрес электронной почты Клиента
	

	10
	Наименование работ/услуг
	

	11
	Описание работ/услуг
	

	12
	Срок выполнения работ/услуг
	

	13
	Стоимость работ/услуг (или порядок ее определения), руб.
	

	14
	Порядок оплаты работ/услуг
	



___________________________________________________________
Форму Заявки утверждаем:

	Компания:

	Партнер:

	Генеральный директор
	_______________________

	
________________ /А.В. Усов/
	
[bookmark: _GoBack]________________ /_____________/

	М.П.
	М.П.
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